
1

案件管理の全体像を知る
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案件管理の全体図

顧客創造日報シリーズでは、
案件営業スタイル向けの案件管理機能を用意しています。

毎日の日報を登録するだけで、進捗チェックや案件分析、
案件先行管理を行うことができます。
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案件管理の全体図

商談を登録すると、案件情報も連動して更新されます。



4
Copyright(c) NI Consulting

 

co.,ltd. All Rights Reserved

案件管理の全体図

登録情報は、それぞれのデータベースに格納されます。
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案件管理の全体図

案件が受注すると、売上実績データを管理する売上データベースに明細

 を自動コピーします。
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案件管理の全体図

入力されたデータは、３つの切り口で一覧を表示します。
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案件管理のタイプについて

自社の案件管理基準によって２種類の管理ができます。
案件管理を利用する場合、どちらの基準を採用するか決定します。
両方取り入れることも可能です。

注文書や契約書が到着した日を基準として、進捗（見込）管理を行う場合

売上が計上された日を基準として、進捗（見込）管理を行う場合

売上日基準の場合、
売上項目ごとに明細登録ができ、売上日の異なる商品の登録、複数月に計上する
商品明細を登録することができます。

受注日基準

売上日基準
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案件の登録について

商談情報に進捗や受注確度などを入力します。
該当する案件を選択して結びつけます。
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案件の登録について

案件を選択すると、項目が追加されます。
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案件の登録について

商談に登録された内容と案件情報は連動しているため、商談を保存する

 と案件の進捗も更新されます。
【商談情報】

【案件情報】
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案件の登録について

案件を受注すると、
見込から実績に変わるため、売上実績データベースに見込内容を自動

 （あるいは手動）でコピーします。
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案件の登録について

売上実績についての集計および分析が可能になります。
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登録した案件情報の活用

登録された案件情報は、次の３つの切り口で一覧を自動作成します。

１．先行管理

２．売上訪問対比

３．予実績分析
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登録した案件情報の活用

先行管理では、案件の受注見込あるいは売上見込を一覧表示します。
どの案件がいつ、いくらで受注（売上）できそうか把握することができます。
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登録した案件情報の活用

商談情報で登録した内容は、各基準を切り替えて表示することができます。
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登録した案件情報の活用

予実績分析では、売上見込金額と売上を一覧で表示します。
実績と見込を加味した年間予算に対する達成率等を把握することができ

 ます。

実績

見込
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登録した案件情報の活用

売上訪問対比では、予算情報を元に売上金額を対比させ、達成率や予

 実績差異を一覧表示します。
また、訪問件数（商談履歴件数）をカウントして月度ごとに表示します。
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